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1. INFORMACION GENERAL

Nombre Programa: COSTOS, PRECIOS Y COTIZACIONES INTERNACIONALES

Tipo de programa: Diplomado

Facultad Articulada: |Facultad Ciencias Economicas y Administrativas

Programa Articulado: | Negocios Internacionales

Duracion: 120 horas - 30 sesiones (4 horas/sesion)

Publico Objetivo:

Profesionales (en formacion y/o graduados), en Negocios Internacionales, Administracién Comercial y/o de Empresas,
Contaduria Publica, Mercadeo, Economia y/o otras lineas o disciplinas; interesados en adquirir conocimientos y
desarrollar habilidades profesionales relacionadas con la fijacién y el andlisis de los parametros diferenciadores entre
los precios nacionales y las cotizaciones internacionales.

Justificacion:

La negociacion internacional vincula a dos o mas actores interdependientes que se entregan a la blsqueda conjunta
de un beneficio que, por supuesto, que arroje un resultado conjunto exitoso. La evolucion permanente de los agentes
econdémicos y su participacion, en y desde, las integraciones y acuerdos sociales, econémicos, politicos y comerciales
celebrados entre los gobiernos permite transacciones correctas que fortalecen el desarrollo y la representacién
coherente de las mismas dentro de un orden mundial. Asi, los beneficios esperados en toda negociacion son un pilar
esencial al momento de realizar una operacion de exportacién o importacién como fundamento de una gestion de
comercio exterior y su correcta inmersion en los mercados internacionales. Saber combinar los elementos de
mercadeo y los inherentes a la distribucién fisica internacional, conjuntamente con una buena interpretacion de los
costos y gastos que genera cada actividad empresarial y de la cadena de abastecimiento, favorecen la continuidad y
estabilidad de las relaciones comerciales.

Por consiguiente, y de acuerdo con lo expresado en el parrafo anterior, la actividad académica esta dirigida a
estudiantes de negocios internacionales por su fundamento y perfil profesional; sin embargo, y en consideracion a la
vital importancia de una preparacion pertinente exigida por la empresa de hoy, se ofrece a profesionales en formacién
y/o graduados de diferentes lineas y disciplinas que deben demostrar conocimiento pertinente sobre el marco juridico y
normativo, y los requisitos y sanciones que se generan en desarrollo de procesos de exportacion, importacion y
trdnsito de mercancias como parte esencial de la gestién de comercio exterior.

Objetivo General:

Desarrollar habilidades que permitan analizar los parametros diferenciadores entre los precios nacionales y las
cotizaciones internacionales en cumplimiento de las funciones de la contabilidad de costos y la fijacién de precios para
llevar a cabo una gestion de compra o venta internacional exitosa.

Objetivos Especificos

1. llustrar escenarios y contextos inherentes al analisis de un producto a partir de su proceso de fabricacion y
acondicionamiento para su distribucion fisica internacional.

2. Analizar los aspectos que deben tenerse en cuenta al momento de costear un producto de compra o venta
internacional desde la perspectiva de la distribucién fisica internacional.

Competencias:

- Reconocer los elementos del costo de produccion y su incidencia en el precio del producto terminado.

- Reconocer aspectos relacionados con la fijacion y el analisis de los parametros diferenciadores entre los precios
nacionales e internacionales para un producto terminado, a partir de un costeo sistematizado y organizado.

- Elaborar una cotizacion como soporte de una negociacion internacional.

Conocimientos Previos Requeridos:
Concepto general sobre la negociacién internacional.




2. ESTRUCTURA

Médulos Temas y Subtemas Intensu_jad
Horaria
EL COSTO
- Introduccién: diferenciacién conceptual entre costo y gasto
- Interpretacion y clasificacion de los costos
- Cadena de valor — Logistica (empresa) 32 Horas
MODULO 1 - Elementos del costo de produccion (8 sesiones)
- Costo unitario — costo total (4 horas/sesion)
- Sistemas de costeo por absorcion y directo variable
- Margen de contribucion
- Punto de equilibrio
PRECIO - MERCADO NACIONAL
- Conceptualizaciéon general de precio 8 Horas
MODULO 2 - Objetivos y politicas de fijacion del precio (1 sesibn)
- Método de fijacion del precio (4 horas/sesién)
- Precio unitario — precio total
PRECIO - DE EXPORTACION 4 Horas
MODULO 3 - Riesgos logisticos (1 sesion)
- Riesgos cambiarios (4 horas/sesién)
CADENA DE LA DISTRIBCION FISICA INTERNACIONAL
Importancia en el costo del producto a cotizar:
- Conceptualizacion general DFI
- Cadena de valor (proveedores de servicios cadena DFI)
- Envase (producto) — empaque (mercancia) — embalaje (carga) — 32 Horas
MODULO 4 etiquetado (marcas) y su importancia en el costo del producto. (7 sesiones)
- Politicas de almacenamiento — bodegaje (4 horas/sesion
- Intermediacién aduanera
- Transporte internacional: modo y medio de transporte
- Flete internacional
- Seguro nacional vs seguro internacional de la mercancia
- Liquidacién de aranceles
TERMINOS DE NEGOCIACION INTERNACIONAL - INCOTERMS 40 Horas
Importancia en el costo del producto a cotizar: (10 sesiones)
- Definicién, clasificacién y caracteristicas (4 horas/sesion
- Costeo internacional y diferenciacién cada uno de los términos
MODULO 5 COTIZACION INTERNACIONAL 4 Horas
- Concepto general, contenido y elaboracién cotizacion internacional (1 sesidn)

- Interpretacién de la cotizacion internacional para una importacion
- Interpretacién de la cotizacion internacional para una importacion

(4 horas/sesion)

3. METODOLOGIA

Estrategias didacticas:

Clases magistrales en donde el docente tendra contacto directo con sus estudiantes. Talleres y casos practicos para
desarrollo de los estudiantes, bajo la asesoria y supervision del docente. Plenarias y espacios de discusion que
permitan la actualizacion de los temas propuestos.

4. CONFERENCIANTES

La Universidad de Medellin se reserva la asignacion y/o cambio de los docentes.




